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| PROTAGONISTI IMPRESE EDILI - F.LLI EDILCANNEA | dgiirene Fassi
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Padre e figlio con due imprese edili che collaborano per far fronfe
a ogni richiesfa, grazie anche a un fornitore con punti vendita distribuiti
in modo capillare sul territorio. Il plus: 'apporto anche progetuale

per pacchetti “chiavi in mano”

arco Cannea e suo padre Giancarlo hanno
due societa indipendenti, ma interdipen-
denti, un totale di circa 30 dipendenti e si
avvalgono, in particolari situazioni, di col-
laborazioni fidate e strutturate negli anni.
Sul mercato dagli anni 90, hanno contri-
buito a costruire una realta solida, che ope-
ra in tutta la provincia di La Spezia e Mas-
sa-Carrara.

Di che tipologia di lavori vi occupate principalmente?

Con una struttura cosi organizzata - racconta Marco Cannea - se-
guiamo sia lavori privati sia appalti pubblici nel territorio dello
spezzino e per tutta la Toscana. Ci occupiamo di nuove costru-
zioni, ristrutturazioni, consolidamento e manutenzioni di immo-
bili, fino alla ristrutturazione di interni. Il nostro plus ¢ la possi-
bilita di offrire al cliente un pacchetto “chiavi in mano”. Io sono
architetto e, insieme a una collaboratrice, ho uno studio che si
occupa della parte progettuale.

Che tipologia di lavori state svolgendo prevalentemente in
questo momento?

Attualmente la societa, entrambe le imprese e avvalendosi della
competenza professionale dell’architetto Cannea, si occupa pre-
valentemente di manutenzione e ristrutturazione di facciate, sia
di palazzi storici sia di condomini moderni.

Grazie anche agli incentivi in essere, e recentemente prorogati
seppur con differenti modalita di attuazione, condomini e pro-
prietari singoli hanno intrapreso sia opere di riqualificazione

R La ristrutturazione dei fronti di Villa Andreina (SP)
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Il recupero della facciata e dei balconi
di Palazzo Ferrari (SP)

La rigualificazione energetica di un
condominio (SP)

energetica, soprattutto in caso di palazzi storici, sia di manuten-
zione straordinaria.

Com’e nata la collaborazione con il gruppo Iozzelli?

1l rapporto con Iozzelli risale ormai a 25 anni fa, quando abbia-
mo iniziato a comprare i materiali da loro, e nel corso degli anni
si e consolidato.

Quale il loro punto di forza?

Sicuramente il fatto di avere diversi punti vendita dislocati sul
territorio; questo comporta sempre la vicinanza di un magazzi-
no per chi lavora in zona, e percio la disponibilita immediata di
materiali con una consegna veloce, e di uno show room in cui
accompagnare i clienti. L’organizzazione del gruppo ¢ tale che,
anche quando non vi sia la disponibilita immediata, i tempi di
attesa risultano davvero minimi. Inoltre, hanno un personale
preparato e disponibile, che offre un’assistenza tecnica sia nella
vendita sia nella consegna.

Lo dislocazione

di diversi puni
vendita sul ferritorio
& davvero un

plus: permette

la disponibilita
immediata dei
materiali in tempi di
consegna ridoffi
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